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1.  ПЛАНИРУЕМЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ОБУЧЕНИЯ  

1.1 Цель и задачи дисциплины 

       

Целью освоения дисциплины является формирование у студентов комплексных зна-

ний о целях, принципах, подходах и этапах формирования начальной максимальной цены 

контракта, использования полученных данных при принятии управленческих решений для 

заключения и исполнения контрактов 

Основные задачи дисциплины: 

- изучить концептуальные основы расчетов для нормирования НМЦК, 

- изучить структуру отчета об определении стоимости и основные положения по формирова-

нию коммерческих предложений, 

- овладение методиками оценки рыночной стоимости предприятия в целом и отдельных 

предложений на товары работы и услуги. 

- выбор рациональной методики расчета  

1.2 Планируемые результаты обучения 

В результате освоения дисциплины у обучающихся  формируются следующее компетенции 

ДПК-4 «Владение основными навыками организации работы по составлению и заключению 

контрактов» 

2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ 

ПРОГРАММЫ 

 Дисциплина входит в часть, формируемая участниками образовательных отношений 

Блока 1 «Дисциплины (модули)» и является обязательной для изучения. 

Дисциплина «Формирование начальной максимальной цены контракта» представляет 

собой самостоятельную дисциплину, выступающую составной частью образовательной про-

граммы по направлению подготовки 38.03.04 Государственное и муниципальное управление и 

изучается по выбору. 

Дисциплина находится в логической и содержательно-методической взаимосвязи с 

другими ранее изученными дисциплинами: «Ключевые инструменты в организации и управ-

лении государственными и муниципальными закупками», «Планирование и в сфере заку-

пок», «Определение поставщиков, подрядчиков, исполнителей» 

3. ОБЪЕМ И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

3.1 Объем дисциплины 

 

Показатель объема дисциплины Форма обучения 

Очная  Очно-заочная 

Объем дисциплины в зачетных единицах 2 

Объем дисциплины в часах 72 

Контактная работа: 36,2 24.2 

Лекции 12 8 

Практические 24 16 

Контактные часы на промежуточную атте- 0,2 0,2 
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стацию: 

Зачет 0,2 0,2 

Самостоятельная работа 28 40 

Контроль 7,8 7,8 

 

 

Форма промежуточной аттестации: зачет в 6 семестре на 3 курсе – очная форма обучения 

Форма промежуточной аттестации: зачет в 6 семестре на 3 курсе – очно-заочная форма обу-

чения 

 

3.2. Содержание дисциплины  

По очной форме обучения 

 

 

 

Наименование разделов (тем) 

Дисциплины с кратким содержанием 

Кол-во ча-

сов 

Л
ек

ц
и

и
 

П
р

а
к

т
и

ч
ес

к
и

е 

за
н

я
т
и

я
 

Тема 1. Порядок определения и обоснования начальной (максималь-

ной) цены контракта, цены контракта, заключаемого с единствен-

ным поставщиком (подрядчиком, исполнителем), начальной суммы 

цен единиц товара, работы, услуги. 

Правовое регулирование определения и обоснования Н(М)ЦК Основные 

положения определения и обоснования Н(М)ЦК Алгоритм действий за-

казчика при определении и обосновании Н(М)ЦК Выбор метода обосно-

вания Н(М)ЦК в стандартных ситуациях Особенности применения от-

дельных методов 

2 4 

Тема 2. Правовое регулирование определения и обоснования началь-

ной (максимальной) цены контракта, цены контракта, заключаемого 

с единственным поставщиком (подрядчиком, исполнителем), 

начальной суммы цен единиц товара, работы, услуги. 

Основные положения федерального закона от 13 июля 2015 года № 220-

ФЗ, приказ Минтранса России от 30.05.2019 № 158 «Об утверждении По-

рядка определения начальной (максимальной) цены контракта, а также 

цены контракта, заключаемого с единственным поставщиком (подрядчи-

ком, исполнителем), при осуществлении закупок в сфере регулярных пе-

ревозок пассажиров и багажа автомобильным транспортом и городским 

наземным электрическим транспортом» 

2 4 

 Тема 3. Основные положения определения и обоснования начальной 

(максимальной) цены контракта, цены контракта, заключаемого с 

единственным поставщиком (подрядчиком, исполнителем), началь-

ной суммы цен единиц товара, работы, услуги 

Специфика формирования НМПЦ при закупки у единственного постав-

щика. Случаи занижения или завышения Н(М)ЦК (по отношению к ре-

альной цене на функционирующем рынке того или иного товара (работы, 

2 4 
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услуги)) или некорректного обоснования 

Тема 4. Алгоритм действий заказчика при определении и обоснова-

нии  Н(М)ЦК. 

Определение потребности организации в товаре (работе, услуге). Уста-

новление требований к товарам, работам, услугам, а также требований к 

условиям поставки товаров, выполнения работ, оказания услуг. Изучение 

общедоступных источников информации в целях определения функцио-

нирующего рынка. 

2 4 

Тема 5. Методы определения Н(М)ЦК. 

 Нормативный метод, Тарифный метод, Проектно-сметный метод, Затрат-

ный метод особенности и методы применения при проведении закупки 

2 4 

Тема 6. Особенности определения Н(М)ЦК при закупке отдельных 

видов, групп товаров, работ, услуг 

Случаи при определении НМЦК для приобретения жилых помещений, 

отнесенных к стандартному жилья, перевозки пассажиров и багажа 

наземным транспортом, закупка медицинских изделий одноразового при-

менения (использования) из поливинилхлоридных пластиков, закупка ме-

дицинских изделий 

2 4 

Итого 12 24 

 

По очно-заочной форме обучения 

 

 

Наименование разделов (тем) 

Дисциплины с кратким содержанием 

Кол-во ча-

сов 

Л
ек

ц
и

и
 

П
р

а
к

т
и

ч
ес

к
и

е
 

за
н

я
т
и

я
 

Тема 1. Порядок определения и обоснования начальной (максималь-

ной) цены контракта, цены контракта, заключаемого с единствен-

ным поставщиком (подрядчиком, исполнителем), начальной суммы 

цен единиц товара, работы, услуги. 

Правовое регулирование определения и обоснования Н(М)ЦК Основные 

положения определения и обоснования Н(М)ЦК Алгоритм действий за-

казчика при определении и обосновании Н(М)ЦК Выбор метода обосно-

вания Н(М)ЦК в стандартных ситуациях Особенности применения от-

дельных методов 

2 4 

Тема 2. Правовое регулирование определения и обоснования началь-

ной (максимальной) цены контракта, цены контракта, заключаемого 

с единственным поставщиком (подрядчиком, исполнителем), 

начальной суммы цен единиц товара, работы, услуги. 

Основные положения федерального закона от 13 июля 2015 года № 220-

ФЗ, приказ Минтранса России от 30.05.2019 № 158 «Об утверждении По-

рядка определения начальной (максимальной) цены контракта, а также 

цены контракта, заключаемого с единственным поставщиком (подрядчи-

ком, исполнителем), при осуществлении закупок в сфере регулярных пе-

ревозок пассажиров и багажа автомобильным транспортом и городским 

наземным электрическим транспортом» 

2 4 

 Тема 3. Основные положения определения и обоснования начальной 1 2 
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(максимальной) цены контракта, цены контракта, заключаемого с 

единственным поставщиком (подрядчиком, исполнителем), началь-

ной суммы цен единиц товара, работы, услуги 

Специфика формирования НМПЦ при закупки у единственного постав-

щика. Случаи занижения или завышения Н(М)ЦК (по отношению к ре-

альной цене на функционирующем рынке того или иного товара (работы, 

услуги)) или некорректного обоснования 

Тема 4. Алгоритм действий заказчика при определении и обоснова-

нии  Н(М)ЦК. 

Определение потребности организации в товаре (работе, услуге). Уста-

новление требований к товарам, работам, услугам, а также требований к 

условиям поставки товаров, выполнения работ, оказания услуг. Изучение 

общедоступных источников информации в целях определения функцио-

нирующего рынка. 

1 2 

Тема 5. Методы определения Н(М)ЦК. 

 Нормативный метод, Тарифный метод, Проектно-сметный метод, Затрат-

ный метод особенности и методы применения при проведении закупки 

1 2 

Тема 6. Особенности определения Н(М)ЦК при закупке отдельных 

видов, групп товаров, работ, услуг 

Случаи при определении НМЦК для приобретения жилых помещений, 

отнесенных к стандартному жилья, перевозки пассажиров и багажа 

наземным транспортом, закупка медицинских изделий одноразового при-

менения (использования) из поливинилхлоридных пластиков, закупка ме-

дицинских изделий 

1 2 

Итого 8 16 

 

4. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ 

РАБОТЫ ОБУЧАЮЩИХСЯ 

 

По очной форме обучение 

 

Темы для само-

стоятельного 

изучения 

Изучаемые во-

просы 

Количе-

ство часов 

Формы само-

стоятельной 

работы 

Методи-

ческое 

обеспече-

ние 

Формы от-

четности 

Тема 1. Поря-

док определе-

ния и обоснова-

ния начальной 

(максимальной) 

цены контрак-

та, цены кон-

тракта, заклю-

чаемого с един-

ственным по-

ставщиком 

(подрядчиком, 

исполнителем), 

начальной сум-

мы цен единиц 

Правовое регу-

лирование опре-

деления и обос-

нования 

Н(М)ЦК Основ-

ные положения 

определения и 

обоснования 

Н(М)ЦК Алго-

ритм действий 

заказчика при 

определении и 

обосновании 

Н(М)ЦК Выбор 

метода обосно-

10 Подготовка к 

практическим 

занятиям, изу-

чение литера-

туры и норма-

тивного мате-

риала, подго-

товка рефера-

та/презентации

, выполнение 

тестовых зада-

ний 

Учебно-

методиче-

ское обес-

печение 

дисципли-

ны  

Рефе-

рат/презентац

ия 

Тест 
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товара, работы, 

услуги. 

 

вания Н(М)ЦК в 

стандартных си-

туациях Осо-

бенности при-

менения отдель-

ных методов 

Тема 2. Право-

вое регулиро-

вание опреде-

ления и обосно-

вания началь-

ной (макси-

мальной) цены 

контракта, це-

ны контракта, 

заключаемого с 

единственным 

поставщиком 

(подрядчиком, 

исполнителем), 

начальной сум-

мы цен единиц 

товара, работы, 

услуги. 

 

Основные по-

ложения феде-

рального закона 

от 13 июля 2015 

года № 220-ФЗ, 

приказ Мин-

транса России от 

30.05.2019 № 

158 «Об утвер-

ждении Порядка 

определения 

начальной (мак-

симальной) це-

ны контракта, а 

также цены кон-

тракта, заключа-

емого с един-

ственным по-

ставщиком 

(подрядчиком, 

исполнителем), 

при осуществ-

лении закупок в 

сфере регуляр-

ных перевозок 

пассажиров и 

багажа автомо-

бильным транс-

портом и город-

ским наземным 

электрическим 

транспортом» 

8 Подготовка к 

практическим 

занятиям, изу-

чение литера-

туры и норма-

тивного мате-

риала, подго-

товка рефера-

та/презентации

, выполнение 

тестовых зада-

ний 

Учебно-

методиче-

ское обес-

печение 

дисципли-

ны  

Рефе-

рат/презентац

ия 

Тест 

 

 

 Тема 3. Основ-

ные положения 

определения и 

обоснования 

начальной 

(максимальной) 

цены контрак-

та, цены кон-

тракта, заклю-

чаемого с един-

ственным по-

ставщиком 

(подрядчиком, 

исполнителем), 

 Специфика 

формирования 

НМПЦ при за-

купки у един-

ственного по-

ставщика. Слу-

чаи занижения 

или завышения 

Н(М)ЦК (по от-

ношению к ре-

альной цене на 

функциониру-

ющем рынке то-

го или иного то-

4 Подготовка к 

практическим 

занятиям, изу-

чение литера-

туры и норма-

тивного мате-

риала, подго-

товка рефера-

та/презентации

, выполнение 

тестовых зада-

ний 

Учебно-

методиче-

ское обес-

печение 

дисципли-

ны  

Рефе-

рат/презентац

ия 

Тест 
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начальной сум-

мы цен единиц 

товара, работы, 

услуги 

  

вара (работы, 

услуги)) или не-

корректного 

обоснования 

Тема 4. Алго-

ритм действий 

заказчика при 

определении и 

обосновании  

Н(М)ЦК. 

 

Определение 

потребности ор-

ганизации в то-

варе (работе, 

услуге). Уста-

новление требо-

ваний к товарам, 

работам, услу-

гам, а также 

требований к 

условиям по-

ставки товаров, 

выполнения ра-

бот, оказания 

услуг. Изучение 

общедоступных 

источников ин-

формации в це-

лях определения 

функциониру-

ющего рынка. 

6 Подготовка к 

практическим 

занятиям, изу-

чение литера-

туры и норма-

тивного мате-

риала, подго-

товка рефера-

та/презентации

, выполнение 

тестовых зада-

ний 

Учебно-

методиче-

ское обес-

печение 

дисципли-

ны  

Рефе-

рат/презентац

ия 

Тест 

 

 

Итого  28    

По очно-заочной форме обучения  

 

Темы для само-

стоятельного 

изучения 

Изучаемые во-

просы 

Количе-

ство часов 

Формы само-

стоятельной 

работы 

Методи-

ческое 

обеспече-

ние 

Формы от-

четности 

Стоимость 

бизнеса как 

целевая функция 

управления
 

Сущность и 

необходимость 

выведения ито-

говой 

величины стои-

мости 

бизнеса. Этапы 

выведения ито-

говой 

величины стои-

мости 

бизнеса.
 

10 Подготовка к 

практическим 

занятиям, изу-

чение литера-

туры и норма-

тивного мате-

риала, подго-

товка рефера-

та/презентации

, выполнение 

тестовых зада-

ний 

Учебно-

методиче-

ское обес-

печение 

дисципли-

ны  

Рефе-

рат/презентац

ия 

Тест 

 

 

Тема 1. Поря-

док определе-

ния и обоснова-

ния начальной 

(максимальной) 

Правовое регу-

лирование опре-

деления и обос-

нования 

Н(М)ЦК Основ-

10 Подготовка к 

практическим 

занятиям, изу-

чение литера-

туры и норма-

Учебно-

методиче-

ское обес-

печение 

дисципли-

Рефе-

рат/презентац

ия 

Тест 
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цены контрак-

та, цены кон-

тракта, заклю-

чаемого с един-

ственным по-

ставщиком 

(подрядчиком, 

исполнителем), 

начальной сум-

мы цен единиц 

товара, работы, 

услуги. 

 

ные положения 

определения и 

обоснования 

Н(М)ЦК Алго-

ритм действий 

заказчика при 

определении и 

обосновании 

Н(М)ЦК Выбор 

метода обосно-

вания Н(М)ЦК в 

стандартных си-

туациях Осо-

бенности при-

менения отдель-

ных методов 

тивного мате-

риала, подго-

товка рефера-

та/презентации

, выполнение 

тестовых зада-

ний 

ны   

Тема 2. Право-

вое регулиро-

вание опреде-

ления и обосно-

вания началь-

ной (макси-

мальной) цены 

контракта, це-

ны контракта, 

заключаемого с 

единственным 

поставщиком 

(подрядчиком, 

исполнителем), 

начальной сум-

мы цен единиц 

товара, работы, 

услуги. 

 

Основные по-

ложения феде-

рального закона 

от 13 июля 2015 

года № 220-ФЗ, 

приказ Мин-

транса России от 

30.05.2019 № 

158 «Об утвер-

ждении Порядка 

определения 

начальной (мак-

симальной) це-

ны контракта, а 

также цены кон-

тракта, заключа-

емого с един-

ственным по-

ставщиком 

(подрядчиком, 

исполнителем), 

при осуществ-

лении закупок в 

сфере регуляр-

ных перевозок 

пассажиров и 

багажа автомо-

бильным транс-

портом и город-

ским наземным 

электрическим 

транспортом» 

10 Подготовка к 

практическим 

занятиям, изу-

чение литера-

туры и норма-

тивного мате-

риала, подго-

товка рефера-

та/презентации

, выполнение 

тестовых зада-

ний 

Учебно-

методиче-

ское обес-

печение 

дисципли-

ны  

Рефе-

рат/презентац

ия 

Тест 

 

 

 Тема 3. Основ-

ные положения 

определения и 

обоснования 

 Специфика 

формирования 

НМПЦ при за-

купки у един-

10 Подготовка к 

практическим 

занятиям, изу-

чение литера-

Учебно-

методиче-

ское обес-

печение 

Рефе-

рат/презентац

ия 

Тест 
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начальной 

(максимальной) 

цены контрак-

та, цены кон-

тракта, заклю-

чаемого с един-

ственным по-

ставщиком 

(подрядчиком, 

исполнителем), 

начальной сум-

мы цен единиц 

товара, работы, 

услуги 

  

ственного по-

ставщика. Слу-

чаи занижения 

или завышения 

Н(М)ЦК (по от-

ношению к ре-

альной цене на 

функциониру-

ющем рынке то-

го или иного то-

вара (работы, 

услуги)) или не-

корректного 

обоснования 

туры и норма-

тивного мате-

риала, подго-

товка рефера-

та/презентации

, выполнение 

тестовых зада-

ний 

дисципли-

ны  

 

 

Тема 4. Алго-

ритм действий 

заказчика при 

определении и 

обосновании  

Н(М)ЦК. 

 

Определение 

потребности ор-

ганизации в то-

варе (работе, 

услуге). Уста-

новление требо-

ваний к товарам, 

работам, услу-

гам, а также 

требований к 

условиям по-

ставки товаров, 

выполнения ра-

бот, оказания 

услуг. Изучение 

общедоступных 

источников ин-

формации в це-

лях определения 

функциониру-

ющего рынка. 

40    

 

5. ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ ДЛЯ ПРОВЕДЕНИЯ ТЕКУЩЕЙ И ПРО-

МЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ ПО ДИСЦИПЛИНЕ 

 

5.1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освое-

ния образовательной программы 

 

Код и наименование компе-

тенции 

Этапы формирования 
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ДПК-1 «Способность опре-

деления поставщиков (под-

рядчиков, исполнителей) с 

целью обеспечения конку-

рентной среды на соответ-

ствующих рынках товаров, 

работ, услуг» 

1. Работа на учебных занятиях (лекции, практические заня-

тия)  

2. Самостоятельная работа (подготовка к практическим за-

нятиям, изучение литературы и нормативного материала, 

подготовка реферата/презентации, выполнение тестовых за-

даний) 

 

5.2. Описание показателей и критериев оценивания компетенций на различных этапах 

их формирования, описание шкал оценивания 

 

Оцениваемые 

компетенции 

Уровень 

сформи-

рованно-

сти 

Этап формирова-

ния 

Описание показа-

телей 

Критерии 

оценивания 

Шкала 

оценива-

ния 

ДПК-4 Порого-

вый 

1. Работа на учеб-

ных занятиях (лек-

ции, практические 

занятия) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

2. Самостоятель-

ная работа (подго-

товка к практиче-

ским занятиям) 

Знать: 

базовые аспекты 

права, понятие и 

сущность норма-

тивных актов по 

заключению и ис-

полнению контрак-

тов с целью эффек-

тивного формиро-

вания НМЦК; 

значить основные 

понятия связанные 

с формированием 

начальной макси-

мальной цены кон-

тракта для прове-

дения эффектив-

ных расчетов 

Уметь: 

анализировать пра-

вовую информа-

цию; работать с 

нормативно-

правовыми актами, 

осуществлять ана-

лиз закупки  для 

соблюдения прин-

Опрос 

Тест 

Реферат 

Презента-

ция 

Зачет 

 

41-60 бал-

лов 
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ципов контрактной 

системы и эффек-

тивного формиро-

вания НМЦК 

методами и спосо-

бами расчета 

начальной макси-

мальной цены кон-

тракта 

 

Продви-

нутый 

1. Работа на 

учебных занятиях 

(лекции, практиче-

ские занятия)  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2. Самостоятельная 

работа (подготовка 

к практическим за-

нятиям, подготовка 

реферата) 

Знать: 

базовые аспекты 

права, понятие и 

сущность норма-

тивных актов по 

заключению и ис-

полнению контрак-

тов с целью эффек-

тивного формиро-

вания НМЦК; 

значить основные 

понятия связанные 

с формированием 

начальной макси-

мальной цены кон-

тракта для прове-

дения эффектив-

ных расчетов 

Уметь: 

анализировать пра-

вовую информа-

цию; работать с 

нормативно-

правовыми актами, 

осуществлять ана-

лиз закупки  для 

соблюдения прин-

ципов контрактной 

системы и эффек-

тивного формиро-

Опрос 

Тест 

Реферат 

Презента-

ция 

Зачет 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

61-100 

баллов 
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вания НМЦК 

методами и спосо-

бами расчета 

начальной макси-

мальной цены кон-

тракта 

Владеть: 

Навыками расчёта 

и обоснования 

начальной макси-

мальной цены кон-

тракта  

 

 

 

 

5.3. Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для оценки 

знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы 

формирования компетенций в процессе освоения образовательной программы 

 

 

Примерный перечень вопросов для практических занятий: 

1. Сущность, необходимость и организация оценочной деятельности в рыночной экономике. 

Объекты и субъекты стоимостной оценки. 

2. Цели и принципы оценки стоимости предприятия. 

3. Виды стоимости, факторы, влияющие на стоимость: Рыночная стоимость. 

4. Виды стоимости отличные от рыночной. 

5. Факторы, влияющие на оценку стоимости предприятия. 

6. Правовые основы оценки стоимости предприятия, стандарты оценки: Стандарты оценки. 

7. Регулирование оценочной деятельности в России. 

8. Этапы процесса оценки стоимости предприятия. 

9. Информационное обеспечение процесса оценки стоимости предприятия. 

10. Учет рисков при оценке. 

11. Формирование отчета об определении стоимости. 

12. Основные подходы и методы оценки стоимости предприятия (перечислить, указать 

вкратце суть каждого).Приведены примеры из ФОС 

13. Сравнительный подход в оценке стоимости предприятия. 

14. Характеристика ценовых мультипликаторов при использовании сравнительного подхода 

в оценке стоимости предприятия. 

15. Метод отраслевых коэффициентов при использовании сравнительного подхода в 

оценке стоимости предприятия. 
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16. Применение математических методов в сравнительном подходе. 

17. Доходный подход в оценке стоимости предприятия. 

18. Учет стоимости денег во времени при использовании доходного подхода. 

19. Метод капитализации дохода. 

20. Метод дисконтированных денежных потоков. Определение ставок дисконтирования. 

21. Прогнозирование дохода в оценке стоимости предприятия. 

22. Затратный подход в оценке стоимости предприятия. 

23. Метод стоимости чистых активов. 

24. Метод ликвидационной стоимости. 

25. Оценка стоимости земельного участка. 

26. Оценка стоимости зданий и сооружений. 

27. Оценка стоимости машин и оборудования. 

28. Оценка стоимости нематериальных активов. 

29. Оценка финансовых активов (облигаций, акций). 

30. Оценка оборотных активов. 

31. Оценка стоимости предприятия как действующего субъекта бизнеса. 

32. Оценка ликвидационной стоимости предприятия. 

33. Оценка стоимости предприятия в целях инвестирования. 

34. Оценка стоимости предприятия в целях реструктуризации. 

35. Взаимосвязь оценки с налогообложением предприятия. 

36. Выведение итоговой величины стоимости предприятия. Сущность и необходимость 

выведения итоговой величины стоимости предприятия. Этапы выведения итоговой величины 

стоимости предприятия. 

37. Согласование результатов: Сущность согласования результатов оценки. Метод 

определения весовых коэффициентов при согласовании оценки. 

38. Отчет об оценке стоимости предприятия. Требования к содержанию отчета. 

Характеристика основных разделов отчёта. 

39. Стоимость предприятия как целевая функция управления: связь стоимости 

предприятия с основными показателями. 

40. Значение стоимости для акционеров. 

41. Менеджер, ориентированный на стоимость. 

42. Фундаментальные принципы управления стоимостью. 

43. Создание стоимости предприятия: целевые установки и нормативы. 

44. Управление корпоративным портфелем. 

45. Факторы создания стоимости и направлений повышения стоимости. 

46. Создание и управление стоимостью предприятия с учетом стратегии предприятия. 
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Примерные тестовые задания  

Вариант №1 

1. Если заказчик по различным причинам отменил определение подрядчика, поставщика 

или исполнителя, обязан ли он выплачивать компенсацию потенциальным исполнителям, 

подавшим заявки? 

да, обязан оплатить все убытки, не только реальные, но и потенциальные 

нет, он не обязан компенсировать ничего 

да. Если потенциальный исполнитель понес убытки, заказчик обязан их 

компенсировать 

 

2. Сколько контрактов в течение года до момента участия в аукционе или конкурсе должен 

выполнить поставщик, чтобы считаться благонадежным? 

2 и более 

3 и более 

4 и более 

 

3. В каком случае исполнитель обязан подтвердить свою благонадежность, если речь идет о 

поставке медикаментов для скоропомощной деятельности? 

если предлагаемая сумма контракта на 20% ниже стартовой 

если предлагаемая сумма контракта на 25% ниже стартовой 

если предлагаемая сумма контракта на 10% ниже стартовой 

 

4. В каких случаях заказчик, предполагающий закупку товаров или услуг на аукционах, 

обязан создавать контрактную службу? 

при проведении любых аукционов и конкурсов 

если суммарная стоимость контактов превышает 10 миллионов рублей 

если суммарная стоимость заказов превышает 100 миллионов рублей 

 

5. Обязательно ли контрактную службу выделять в отдельное структурное подразделение 

со своим штатным расписанием, руководством и рядовым персоналом? 

да 

нет 

законодательных требований нет 

 

6. В каких случаях для заказчика, желающего закупать товары или услуги, обязательным 

считается назначение конкурсного управляющего? 

предполагаемая сумма закупок не превышает 10 миллионов рублей и нет 

контрактной службы 
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предполагаемая сумма закупок превышает 100 миллионов рублей 

предполагаемая сумма закупок не превышает 100 миллионов рублей, и не создана 

контрактная служба 

 

7. Обязана ли контрактная служба заказчика проводить консультации с потенциальными 

исполнителями заказа? 

нет, это не входит в ее полномочия 

нет, это запрещено законом 

да, если этого требует специфика закупаемого товара или услуги 

 

8. Каким требованиям должен соответствовать контрактный управляющий или сотрудники, 

принятые на работу в контрактную службу? 

никакие особые требования законодательно не выдвигаются 

управляющий должен иметь высшее образование или дополнительное в сфере 

закупок 

заказчик вправе самостоятельно определять условия приема на работу контрактного 

управляющего 

 

9. В каких случаях заказчик обязан создавать конкурсную комиссию для проведения 

аукционных торгов, конкурса, открытого или закрытого аукциона? 

во всех, когда планируется проведение аукциона или конкурса на закупку товаров 

или услуг 

на свое усмотрение 

во всех, за исключением закупки товаров или материалов у единственного 

поставщика 

 

10. Регламентируется ли законодательно количество участников, необходимых для 

создания заказчиком аукционной комиссии? 

нет. Заказчик вправе создавать комиссию из любого количества человек 

да. Число членов законодательно регламентировано и закреплено. Заказчик не 

может включить в комиссию ни большее, ни меньшее количество человек 

в законе прописано только минимальное количество человек. Заказчик вправе 

увеличить количество членов комиссии 

 

Вариант №2 

 

1. Может ли с участников электронных аукционов взиматься плата за потверждения их 

участиях на электронных площадках? 

По желанию операторов электронных площадок 

Может 
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Не может 

 

2. Должны ли заказчики выдавать расписки, подтверждающие получение заявки на участие 

в запросах котировок? 

Должны выдавать, если этого потребует непосредственно сам участник запроса контроля 

Должны выдавать каждому из участников запроса контроля 

Не должны выдавать 

 

3. Могут ли операторы связи отказать в оказании услуги связи, если того требует оборона и 

безопасность гос-вы? 

Не могут 

Могут 

Могут по желанию 

 

4. На начальную стоимость энергосервисных контрактов влияет? 

Плановые издержки заказчиков на поставку энергетических резервов за прошедший год 

Фактические издержки заказчиков на поставку энергетических резервов за прошедший год 

Кассовые издержки заказчиков на поставку энергетических резервов за прошедший год 

 

5. Кто устанавливает список требований к исполнению энергосервисных контрактов? 

Местная администрация 

Правительство РФ 

Высший исполнительный орган гос. власти субъекта РФ 

 

6. Если заказчик односторонне отказался в исполнении договора, то когда он должен 

уведомить об этом исполнителя? 

В течение трех трудовых дней с момента одностороннего расторжения 

В течение двух трудовых дней с момента одностороннего расторжения 

В течение одного трудового дня с момента одностороннего расторжения 

 

7. У банковских гарантий срок действия должен быть больше срока действия контрактов на 

... месяц? 

1 

4 

6 

8. Орган, занимающийся внутренним государственным /муниципальным/ контролем, 

контролирует? 
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Своевременность, полноту и достоверность отражения в отчетной документации 

поставленных товаров, выполненных работ или оказанных услуг 

Соответствие поставленных товаров, выполненных работ или оказанных услуг положениям 

договора 

Оба варианта верны 

 

9. Обладает ли электронный документ, содержащий квалифицированную электронную 

подпись, такой же силой как бумажный документ, содержащий собственноручную 

подпись? 

Обладает, кроме тех случаев, когда федеральный закон требует только бумажный документ 

Обладает 

Не обладает 

 

10. Создание контрактных служб обязательно для заказчиков, чей план-график 

совокупного годового объема закупок больше? 

Ста млн руб. 

Пятидесяти млн руб. 

Десяти млн руб. 

 

Примерный перечень рефератов/ презентаций 

 

1. Мировой опыт государственных закупок. Понятия и термины, применяющиеся в 

российской и международной системе закупок для государственных и муниципальных 

нужд. 

2. Информационные ресурсы управления закупками. Электронные системы как инструмент 

приема-передачи и доведения информации. Электронные формы проведения торгов. 

3. Реестр недобросовестных поставщиков. Реестры контрактов, заключенных по итогам 

размещения заказов. 

4. Цели, задачи и принципы контрактной системы. Контрактная система в контексте 

 социальных, экономических и политических процессов в Российской Федерации. 

5. Структура и иерархия нормативных правовых актов сферы закупок. 

6. Федеральный закон №44-ФЗ – центральный нормативный правовой акт в сфере закупок 

для государственных и муниципальных нужд. Иные законы, регламентирующие 

государственные и муниципальные закупки. 

7. Подзаконные акты о размещении заказов и документы органов исполнительной 

власти, разъясняющие применение закона (Постановления Правительства РФ, письма 

Минэкономразвития, Федерального казначейства и ФАС). 

8. Сфера регулирования контрактной системы. Способы закупок в контрактной системе. 

9. Правила выбора способов закупок. 
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10. Сроки, применяемые при осуществлении закупок. 

11. Правовой статус государственных и муниципальных заказчиков, уполномоченных 

органов, контрактных управляющих в сфере закупок. Порядок создания и компетенции 

комиссий по размещению заказов. Виды комиссий. 

12. Участники размещения заказов. Специальные субъекты закупок. 

13. Международные правовые нормы закупок: типовой закон ЮНСИТРАЛ о закупках 

товаров (работ) и услуг. 

 

Примерный перечень вопросов к зачету  

1. Правовое регулирование определения и обоснования Н(М)ЦК 

2. Основные положения определения и обоснования Н(М)ЦК 

3. Алгоритм действий заказчика при определении и обосновании Н(М)ЦК 

4. Выбор метода обоснования Н(М)ЦК в стандартных ситуациях 

5. Особенности применения отдельных методов 

6. Особенности определения Н(М)ЦК методом сопоставимых рыночных цен 

7. (анализа рынка) 

8. Случаи и порядок применения метода 

9. Получение ценовой информации 

10. Информация, полученная по запросу заказчика 

11. Информация, полученная из реестра контрактов, заключенных 

12. заказчиками, размещенного в ЕИС 

13. Поиск общедоступной ценовой информации 

14. Особенности применения нормативного метода 

15. Особенности применения тарифного метода 

16. Особенности применения проектно-сметного метода 

17. Особенности применения затратного метода 

18. Особенности применения иного метода 

19. Особенности определения Н(М)ЦК при закупке отдельных видов, групп товаров, 

20. работ, услуг 

21. Приобретение жилых помещений, отнесенных к стандартному жилью 

22. Перевозка пассажиров и багажа наземным транспортом 

23. Особенности определения Н(М)ЦК при закупке отдельных товаров в медицине 

24. Административная ответственность за нарушения, связанные с 

25. обоснованием Н(М)ЦК 

26. Типовые нарушения, допускаемых заказчиками при обосновании Н(М)ЦК 

Судебная и административная практика 

5.4. Методические материалы, определяющие процедуры оценивания знаний, умений, 

навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компе-

тенций 

 

     Основными формами текущего контроля являются опрос, тест, реферат, презентация, 

Зачет в 6 семестре.  

     В промежуточную аттестацию включаются как теоретические вопросы, так и практи-

ческие задания.   

  

Соотношение вида работ и количества баллов в рамках процедуры оценивания 
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Вид работы количество баллов 

Посещаемость  до 10 баллов 

Опрос  до 10 баллов 

Презентация  до 15 баллов 

Тест  до 15 баллов 

Реферат до 20 баллов 

Зачет  до 30 баллов 

 

5.4.1.Написание теста оценивается по шкале от 0 до 15 баллов. Освоение компетенций 

зависит от результата написания теста: 13-15 баллов (80-100% правильных ответов) - компе-

тенции считаются освоенными на высоком уровне (оценка отлично); 10-12 баллов (70-75 % 

правильных ответов) - компетенции считаются освоенными на базовом уровне (оценка хо-

рошо); 7-9 баллов (50-65 % правильных ответов) - компетенции считаются освоенными на 

удовлетворительном уровне (оценка удовлетворительно); 0-3 баллов (менее 50 % правиль-

ных ответов) - компетенции считаются не освоенными (оценка неудовлетворительно). 

 

5.4.2.Написание  реферата оценивается по шкале от 0 до 20 баллов. Освоение компетен-

ций зависит от результата написания реферата: 17-20 баллов - компетенции считаются 

освоенными на продвинутом уровне (оценка отлично); 13-17 баллов - компетенции считают-

ся освоенными на базовом уровне (оценка хорошо); 8-12 баллов - компетенции считаются 

освоенными на удовлетворительном уровне (оценка удовлетворительно); 0-7 баллов - компе-

тенции считаются не освоенными (оценка неудовлетворительно). 

 

Критерии оценивания 
Интервал 

оценивания 

1. Степень раскрытия темы 0-4 

2. Личный вклад автора        0-3 

3. Структурированность материала 0-2 

4. Постраничные ссылки 0-2 

5. Объем и качество используемых источников 0-2 

6. Оформление текста и грамотность речи 0-3 

7. Защита реферата 0-4 

 

5.4.3  Опрос оценивается от 0 до 10 баллов. Освоение компетенций зависит от результата 

написания опроса: 9-10 баллов - компетенции считаются освоенными на высоком уровне 

(оценка отлично); 6-8 баллов - компетенции считаются освоенными на базовом уровне 

(оценка хорошо); 3-5 баллов - компетенции считаются освоенными на удовлетворительном 

уровне (оценка удовлетворительно); 0-2 баллов - компетенции считаются не освоенными 

(оценка неудовлетворительно). 

 

Критерии оценивания Интервал 

оценивания 

1. Самостоятельно и аргументировано делать анализ, обобщать, выводы 0-2 

2. Самостоятельно, уверенно и безошибочно применяет полученные 

знания в решении проблем на творческом уровне 
0-2 

3. Умеет составить полный и правильный ответ на основе изученного 

материала; выделять главные положения, самостоятельно подтверждать 

ответ конкретными примерами, фактами 

0-3 
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4. Понимание сущности рассматриваемых понятий, явлений и законо-

мерностей, теорий, взаимосвязей 
0-3 

 

5.4.4 Выполнение презентации оценивается по шкале от 0 до 15 баллов. Освоение ком-

петенций зависит от результата написания презентации: 9-15 баллов - компетенции счита-

ются освоенными на высоком уровне (оценка отлично); 6-8 баллов - компетенции считаются 

освоенными на продвинутом уровне (оценка отлично); 3-5 баллов - компетенции считаются 

освоенными на базовом уровне (оценка хорошо); 1-2 баллов - компетенции считаются осво-

енными на удовлетворительном уровне (оценка удовлетворительно); 0-1 баллов - компетен-

ции считаются не освоенными (оценка неудовлетворительно). 

 

Критерии оценивания 
Интервал 

оценивания 

1. Степень раскрытия темы 0-3 

2. Личный вклад автора 0-3 

3. Структурированность материала 0-2 

4. Постраничные ссылки 0-2 

5. Объем и качество используемых источников 0-3 

6. Оформление текста и грамотность речи 0-3 

7. Защита презентации 0-3 

 

5.4.5. Шкала оценки посещаемости: 

 

посещаемость, % 1

00 

9

0 

8

0 

7

0 
60 

5

0 

4

0 

3

0 

2

0 

1

0 
0 

в баллах 1

0 

1

0 
9 8 7 4 3 2 0 0 0 

 

5.4.6 Шкала оценивания Зачета 

  

Критерии оценивания Интервал 

оценивания 

студент быстро и самостоятельно готовится к ответу; при ответе 

полностью раскрывает сущность поставленного вопроса; способен про-

иллюстрировать свой ответ конкретными примерами; демонстрирует 

понимание проблемы и высокий уровень ориентировки в ней; формули-

рует свой ответ самостоятельно, используя лист с письменным вариан-

том ответа лишь как опору, структурирующую ход рассуждения 

21-30 

студент самостоятельно готовится к ответу; при ответе раскрывает 

основную сущность поставленного вопроса;  демонстрирует понимание 

проблемы и достаточный уровень ориентировки в ней, при этом затруд-

няется в приведении конкретных примеров. 

13-20 

студент готовится к ответу, прибегая к некоторой помощи; при от-

вете не в полном объеме раскрывает сущность поставленного вопроса, 

однако, при этом, демонстрирует понимание проблемы. 

6-12 

студент испытывает выраженные затруднения при подготовке к от-

вету, пытается воспользоваться недопустимыми видами помощи; при 

0-5 
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ответе не раскрывает сущность поставленного вопроса; не ориентирует-

ся в рассматриваемой проблеме; оказываемая стимулирующая помощь 

и задаваемые уточняющие вопросы не способствуют более продуктив-

ному ответу студента. 

 

Неудовлетворительной сдачей Зачета считается экзаменационная составляющая менее 

или равная 10 баллам (при максимальном количестве баллов, отведенных на Зачет 30). При 

неудовлетворительной сдаче Зачета (менее или равно 10 баллам) или неявке по неуважи-

тельной причине на Зачет экзаменационная составляющая приравнивается к нулю (0). В 

этом случае студент в установленном в Университете порядке обязан пересдать Зачет. 

2.4. При пересдаче Зачета используется следующее правило для формирования рей-

тинговой оценки:  

- 1-я пересдача – фактическая рейтинговая оценка, полученная студентом за ответ, 

минус 10 баллов; 

- 2-я пересдача – фактическая рейтинговая оценка, полученная студентом за ответ, 

минус 20 баллов. 

 

Уровень сформированности компетенций оценивается в соответствии с  Таблицей 1.. 

Таблица 1  

№

  

п

/п  

Ф

ИО  

Сумма баллов, набранных в семестре 

ИТО

ГО 

100 

баллов 

Посещае-

мость    

 

до 10 бал-

лов 

Опро

с  

 

до 10 

баллов 

Презен-

тация   

 

до 15 

баллов 

Тест  

 

до 15 

баллов 

Рефе-

рат  

 

до 20 

баллов 

Зачет  

до 30 

баллов 

1 2 3                                              4 5 6 7 8 9 

1

. 

        

 
6.УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И РЕСУРСНОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ 

ДИСЦИПЛИНЫ 

 

6.1 Основная литература  

 

1. Трифилова А. Оценка эффективности инновационного развития предприятия,2013  

2. Коротков Э.М. Антикризисное управление: - М, ИНФРА - М, 2008 

 

6.2 Дополнительная литература  

1. Есипов, В.Е. Формирование начальной максимальной цены контракта [Текст] : учеб. 

пособие для вузов / В.Е. Есипов, Г.А. Маховикова, В.В. Терехова ; Учеб.—метод. об-ние по 

образованию. – Изд. 2-е. – СПб : Питер, 2007. – 464 с.  

2. Иванова, Е. Н. Оценка стоимости недвижимости [Текст] : учеб. пособие для вузов / 

Е.Н. Иванова ; под ред. М.А. Федотовой ; Учеб.—метод. об-ние по образованию РФ, 

Фин.акад. при Правительстве РФ. – М. : Кнорус, 2010. – 344 с.  

3. Котляров, М.А. Недвижимость: философия успешного инвестора [Текст] : науч.-

попул. изд. / М.А. Котляров. – Екатеринбург : АМБ, 2011. – 127 с. 

4.Чеботарев Н.Ф. Оценка стоимости предприятия. – ИД Дашков и Ко, 2012 г. 

 5. Гукова А. Формирование начальной максимальной цены контракта для менеджера, 

2008 

 

6.3 Ресурсы информационно-телекоммуникационной сети «Интернет» 



24 

 

 

1. Комитет по конкурентной политике Московской области. – [Электронный ре-

сурс]. - Режим доступа: http://zakaz-mo.mosreg.ru. 

2. Департамент развития контрактной системы Министерства экономического 

развития Российской Федерации. – [Электронный ресурс]. - Режим доступа: 

http://economy.gov.ru/minec/about/structure/depfks/index. 

3. Единый портал торгов Московской области. – [Электронный ресурс]. - Режим 

доступа: http://torgi.mosreg.ru. 

4. Информационный портал о государственных и коммерческих закупках 

Roszakup.ru. – [Электронный ресурс]. — Режим доступа: 

http://www.roszakup.ru/news/detail.php?ID=l 57923.  

5. Типовой закон ЮНСИТРАЛ «Об электронных подписях». – [Электронный ре-

сурс]. - Режим доступа: http://www.un.org/russian/documen/convents/uncitral.pdf.  

 

7. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ПО ОСВОЕНИЕЮ ДИСЦИПЛИНЫ 

1. Методические рекомендации по подготовке и проведению практических занятий по дис-

циплинам, реализуемым на экономическом факультете;  

2. Методические рекомендации по подготовке и проведению лекционных занятий по дис-

циплинам, реализуемым на экономическом факультете; 

3. Методические рекомендации по организации самостоятельной работы по дисциплинам, 

реализуемым на экономическом факультете; 

4. Методические рекомендации по выполнению тестовых заданий по дисциплинам, реали-

зуемым на экономическом факультете; 

 

8. ИНФОРМАЦИОННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ДЛЯ ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ 

ОБРАЗОВАТЕЛЬНОГО ПРОЦЕССА ПО ДИСЦИПЛИНЕ  

Лицензионное программное обеспечение: 

Microsoft Windows 

Microsoft Office 

Kaspersky Endpoint Security 

Информационные справочные системы: 

Система ГАРАНТ 

Система «КонсультантПлюс» 

Профессиональные базы данных:  

fgosvo.ru pravo.gov.ru 

www.edu.ru 

9. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ  

Материально-техническое обеспечение дисциплины включает в себя: 

- учебные аудитории для проведения занятий лекционного и семинарского типа, курсового 

проектирования (выполнения курсовых работ), групповых и индивидуальных консультаций, 

текущего контроля и промежуточной аттестации, укомплектованные учебной мебелью, дос-

кой, демонстрационным оборудованием. 

http://economy.gov.ru/minec/about/structure/depfks/index
http://www.edu.ru/
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- помещения для самостоятельной работы, укомплектованные учебной мебелью, персональ-

ными компьютерами с подключением к сети Интернет и обеспечением доступа к электрон-

ным библиотекам и в электронную информационно-образовательную среду МГОУ; 

- помещения для хранения и профилактического обслуживания учебного оборудования, 

укомплектованные мебелью (шкафы/стеллажи), наборами демонстрационного оборудования 

и учебно-наглядными пособиями. 

 


